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Marknadsforing

Utnyttja dina Styrkor dvs vad ni ar bra pa.

Tvasprakig familj. Bra kontakt med konsumenter. Bra lage mella tva stader.

Gott kundnatverk for kottproduktionen (direktforsaljning)

Marknaden fungerar, kdnns meningsfullt och uppskattat av konsumenten (vid direktforsalj.)
Vackert lage vid stranden ifall man vill kombinera med turister, intresse for att lara sig tillreda
goda lammréatter

vi ar valdigt marknadsanpassade, sa det rader nastan ingen 6verproduktion p& marknaden.
Néra kontakt med konsumenterna.

Minska pa& Svagheter dvs vad som behovs korrigeras eller starkas.

Storsta svagheten ar att inte kunna erbjuda alla kunder produkter, dvs efterfriga ar stérre an
utbudet.

forsaljning och marknadsforing av produkterna direkt till kunderna tar for mycket tid och kraft
idag. vantar pa en "eko partiaffar' som skulle formedla produkterna i naromgivning som
narproducerat.

valdigt svart att f& med nya odlare till gronsaksodling. Ganska "trendkansligt" for den breda
massan av konsumenter.

Ny som ekoodlare. Marknadskanalerna ar oprévade.

Fa ett storre forsaljningsparti av spannmal, 10-15 ton frAn egna &krar kan ibland vara svart att

salja ekologiskt

Utnyttja Mojligheter dvs vilka mojligheter du/ni ser idag eller i framtiden. Marknadsforing

Ekologiskt och nérodlad mat har otrolig bra méjligheter.

att utveckla kottforedling mojligheter med direkt forsaljning

For tillfallet hoppas pa stigande ekospannmalspriser

Jag tror att bara produktforsaljningskanalerna borjar fungera sa 6kar produktionen 6verlag.
Efterfrdgan pa ekoprodukter i stabil 6kning

samhallets institutioner skulle inhandla mer ekologiskt,

konsument intresset for var naring okar, bade kvalitet p& produkt och "historia"

Vi har Alandsf&r med en fantastisk skinn- och ullkvalitet, trevligt satt, séta inte alltfér stora djur
som tilltalar manniskor. Allt kan val utvecklas, men framforallt turismen runt djurhallningen
Storre efterfragan till ett hogre pris

Fa ihop tillrackligt med produkter for att borja exportera till fastalandet eller 6vriga europa.

jag skulle kunna sélja betydligt mera av vissa grédor vissa tider under sdsongen, t.ex nypotatis,
arter,spenat, frilandstomat,majs.

bjuda ut stora mangder

ekopotatis efterfragan okar for varje ar

hallbar odling, nu bérjar efterfragan stiga pa ekoprodukter och intresset okar for eko-mat

foradla mera och visa pa fordelar med rena ravaror.
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Bemot Hot dvs vilka hot du/ni ser idag eller i framtiden

beroende av en uppkoépare i riket

De stora partihandlarnas makt

att det smaskaliga jordbruket forsvinner och importen 6kar alltmer.

HANDELNS intresse av att képa Eko frukt och gronsaker ; vi har gronsak A av god kvalitet
motsvarar konventionellt odlad men t.ex. partihandel X vill inte salja gronsak A s vi far kanske
kora 15-20 ton pa sopptipen Det ar inte roligt..

Forsaljnings prisets ojamnhet.

Minskad efterfrgan.

Aktivister slar benen undan djurproduktionen.

Osékert vilken merbetalning eko ger.

"Samre tider" ger problem for dyrare varor.

For liten marknad i Finland, samt for f& vidareforadlare,

Livsmedelsimport

Konsumenters ovilja att kopa narproducerad mat

for liten prisskillnad mellan konventionellt och eko

Ovriga tankar, onskemal och tips du 6nskar framfora till oss géllande den ekologiska

branschen i Finland: géallande marknadsforing

En plats pa natet var konsumenter och producenter kan hitta varandra 6nskas. Lokala
producenter skulle enklare kunna bilda producentringar och salja sina produkter till affarer och
konsumenter.

Vi borde snabbt kunna svara mot den ckade efterfragan pa eko produkter annars riskerar vi att
intresset svalnar. P& animalie sidan borde vi fa ut ett battre pris pa ekoprodukter

Finns det serios forskning om huruvida ekologiska produkter ar halsosammare an motsvarande
konventionellt odlade? | dagens lage har man en kénsla av att ekologiska produkter ar
hélsosammare.

Det pratas mycket om eko efterfrdgan men hur ar verkligheten om mangden frukt och
gronsaker okar frdn ingentin av betydelse till storre mangder vilket en storre odlare klarar av?
Forsoka fa fram ekoprodukter pa en mera synlig plats i affarer och butiker. Information om
ekoodling i forskolor och skolor. Exkursioner till ekogardar.

Kunde man testa ett sddant system (internet) dar man anmaéler hur mycket stor produkt man

kan salja
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